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Online-Verkaufstraining fiir Einzelpersonen

lhre Vorteile:

Von zuhause aus Verkaufskompetenzen starken
Zeit- und ortsunabhiangig lernen

Verlorene Umsatze kompensieren
Kundenbeziehungen starken

Jetzt lhre Zeit effektiv nutzen

Es erwartet sie:
e Kombination aus Selbststudium (Lernplattform mit Videos, Podcasts und Dateien)

und Online Seminaren
schnell, unkompliziert und ortsunabhangig umsetzbar
auf branchen- und unternehmensspezifische Anforderungen im Verkauf angepasst

nachweislich erfolgreiche Toolbox fiir gelungene Verkaufs-/Beratungsgespriche
Zugang zu Online-Trainingsunterlagen fiir 1 Jahr

Kursgebuhr: € 189,- (exkl. USt.)

Anleitung fiir die Arbeit mit Blended Learning: #01 - Begriffe: Grundlagen & Definitionen

1. Ausdrucken der Arbeitsunterlage (PDF) pro Session
folge bearbeiten
inder Bestimmte Begri i i
4. Arbeitsunterlage zum Workshop mitbringen o Techniker 4G
Kurs Inhalt Indieserl
Unterschied zwischen Bedarf und Bediirfnis chen Merkmal, Vorteil und Nutzen

bedeuten. Diese Einheit bildet die

#01 - Begriffe: Grundlagen & Definitionen

#02- Insights

#03- Verkaufsprozess

#04- Gesprichseinstieg

#05 - Interview (Bedarf-/Bediirfnisanalyse)

#06 - Produktprasentation

#07 - Validierung

#08 - Einwandbehandiung

#09 - Preisverhandlung

#10- Abschluss




